
販売店様 活用インタビュー② 営業資料・デモサイト活用 編

デジタル・インフォメーション・テクノロジー株式会社
愛媛カンパニー様

販売店事業についての詳細は…

アイ・モバイル株式会社

で検索！

提案時の印象と手元に残る資料が大切！
ホームページ事業を始めて７年目になります。
ホームページを未導入のお客様への提案には、
デモサイトを作成して持参すると、特に反応が良いです。
営業段階では、商談時の反応も大切ですが、そのままで終わっ
てしまうと失注につながる可能性が出てきてしまいます。

そのため、後日お客様ご自身でデモサイトのURLを確認しても
らったり、商談後お渡しできる資料の有無によって受注率が大
きく変わってくる印象です。

自社で1からすべての資料を準備するのは難しいので、
メーカーから資料の提供や研修などのサポートがあるのは
大事だと感じます。

販売店様制作事例

ここがポイント！

１．デモサイトの評判がいい！

２．豊富な販促ツールで受注率に貢献

３．システムレベルアップが楽しみ

【販売店様基本情報】
◆業種：基幹システムの販売・ITソリューション
◆ホームページ事業経験：あり（Wordpress利用）
◆ URL：https://www.ditgroup.jp/

システムのレベルアップが毎回楽しみ！
WEB業界は、機能アップデートの流れがとても早いです。
Smartpageは、定期的にシステムのバージョンアップがされるの
で、お客様も新しい機能が追加されたり流行りのデザイン等が出
るのを楽しみにされています。
次はどのような機能やデザインが追加されるのか、お客様に提案
する立場の私も毎回非常に楽しみです。

営業ツール例

営業担当Mさん
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担当（酒井・吉川）


